
Das sind Ihre Aufgaben:

Vertrieb von Messgeräten im Bereich
Wärme- und Wassermesstechnik
sowie Lösungssystemen.

•

Eigenverantwortliche Erstellung von
Angeboten und deren Nachverfolgung.

•

Technische Beratung von Neukunden sowie
Erweiterung der Geschäftsaktivitäten bei
Bestandskunden.

•

Abwicklung von Aufträgen über SAP und
CRM System (Salesforce).

•

Eigenständige Verantwortung für definiertes
Kundensegment nach Einarbeitung.

•

Das bringen Sie mit:

Sie haben eine technische Ausbildung
erfolgreich abgeschlossen (Fachschule, HTL
oder entsprechende Erfahrung).

•

Sie haben Spaß daran, Beziehungen
aufzubauen und neue Chancen zu
generieren.

•

Sie verfügen über die Fähigkeit, technische
Zusammenhänge schnell zu erfassen und
diese klar, verständlich und
adressatengerecht gegenüber Kunden
darzustellen.

•

Sie verfügen über Kenntnisse in MS Office
sowie optional in Salesforce und SAP.

•

Sie bringen Neugier, Lernbereitschaft und
Freude an Teamarbeit mit und möchten in
einem Umfeld arbeiten, in dem
Kundenzufriedenheit einen hohen
Stellenwert hat.

•

Standort:

Einstiegslevel:

Arbeitsmodus:

Arbeitszeit:

Arbeitsverhältnis:

Teilkonzern:

Start:

Wien

Direkteinstieg - Ohne
Berufserfahrung

Hybrides Arbeiten

Vollzeit

unbefristet

Diehl Metering

ab sofort

Gute Verkehrsan-
bindung 

Onboarding-Pro-
gramm 

Familienun-
ternehmen 

Homeoffice Essenszulage 

Sales Manager (m/w/d)

Die Position ist - je nach Berufserfahrung- mit bis zu 4.500 EUR brutto / mtl. auf Basis Vollzeit, d.h. 38,5h / wöchentlich, zuzüglich Prämien,
vorgesehen.

Das sind Ihre möglichen Vorteile:

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/


Diehl Metering GmbH
Maria Zischler
Tel: +49 981 1806-528

Mach bei Diehl, was dir wichtig ist.

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/
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