
Das sind Ihre Aufgaben:

Weiterentwicklung des Bereichs Cabin
Systems mit existierenden und neuen
Kunden im Sinne der
Unternehmensstrategie sowie
Unterstützung der Positionierung am Markt
in Abstimmung mit dem Teilkonzern Diehl
Aviation.

•

Durchführung von Markt- und
Konkurrenzanalysen, Ableitung von
Handlungsvorschlägen, Ausarbeitung von
Kalkulationen und Angeboten mit den
Fachabteilungen sowie Erstellung von
Business Cases und Entscheidungsvorlagen
für die Geschäftsführung.

•

Eigenverantwortliche Kommunikation mit
Kunden und Lieferanten, erste Bewertung
von Verträgen und
Vertraulichkeitsvereinbarungen in der
Angebotsphase, selbstständige
Verhandlung von Preisen und Verträgen
inkl. Umsetzung und Aktualisierung von
Richtlinien und Statement of Work.

•

Implementierung und Umsetzung neuer
Strategien, Übernahme der
Kundenschnittstelle zu
Einkaufsorganisationen und technischen
Abteilungen für strategisch wichtige
Kunden.

•

Das bringen Sie mit:

Abgeschlossenes Studium der
Ingenieurswissenschaft oder
Wirtschaftswissenschaft mit technischem
Bezug.

•

Idealerweise mehrjährige Berufserfahrung
im Bereich Geschäftsentwicklung und
Vertrieb.

•

Erfahrung mit Projekten im Luftfahrtbereich
sowie mit Preis- und Vertragsgestaltung.

•

Sicherer Umgang mit MS Office und
verhandlungssichere Englischkenntnisse.

•

Branchenkenntnisse wünschenswert.•

Standort:

Einstiegslevel:

Arbeitsmodus:

Arbeitszeit:

Arbeitsverhältnis:

Teilkonzern:

Start:

Nürnberg

Direkteinstieg - Mit
Berufserfahrung

Hybrides Arbeiten

Vollzeit

unbefristet

Diehl Aviation

ab sofort

Manager (m/w/d) Business Development Cabin Systems

Hinweis: Bewerber (m/w/d) mit einer Schwerbehinderung werden bei gleicher Eignung bevorzugt behandelt. Sollten Sie das wünschen, geben
Sie bitte dazu – auf freiwilliger Basis – Ihren SB-Status bei Ihrer Bewerbung an.

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/


Diehl Aerospace GmbH
Julia Steimer
Donaustraße 120, 90451 Nürnberg
julia.steimer@diehl.com

Berufliche & per-
sönliche Weiteren-
twicklung 

Flexible Arbeit-
szeiten 

Familienun-
ternehmen 

Betriebliche Al-
tersvorsorge 

Mitarbeiterevents 

Das sind Ihre möglichen Vorteile:

Mach bei Diehl, was dir wichtig ist.
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