"Mir ist wichtig, fur ein Unternehmen zu arbeiten,
bei dem ich wirklich etwas bewegen kann.

Deshalb bin ich bei Diehl."

BT,
-

Technical Sales Manager (m/w/d)

Das sind Ihre Aufgaben:

+ Sie sind verantwortlich fur die Durchfihrung
von Markt- und Wettbewerbsanalysen.

+ Sie identifizieren potenzielle Zielkunden im
B2B-Umfeld und nehmen selbstandig
Kontakt zu relevanten Ansprechpartnern
auf; Sie reisen zu potenziellen Neukunden,
Messen und Fachkongressen.

* FUr unsere Messingwerkstoffe analysieren
Sie kundenspezifische technische
Anforderungen.

+ Die Vorstellung neuer Produkte, die
Begleitung von Musterfertigungen sowie
dazugehdrige Prasentationen und Vortrage
fallen in Thren Tatigkeitsbereich.

* Die Unterstutzung interner Projekte sowie
enge, abteilungsibergreifende
Zusammenarbeit - insbesondere mit
Schnittstellen aus Entwicklung und Sales -
runden Ihr Aufgabenspektrum ab.

Das bringen Sie mit:

Standort: Réthenbach a.d. Pegnitz

* Sie verfugen Uber ein erfolgreich
abgeschlossenes
ingenieurwissenschaftliches Studium, z. B.
im Bereich Wirtschaftsingenieurwesen,
Werkstofftechnik, Verfahrenstechnik,
Maschinenbau oder Uber eine vergleichbare
Qualifikation.

Einstiegslevel: Direkteinstieg - Mit
Berufserfahrung

Arbeitszeit: Vollzeit
Arbeitsverhaltnis: unbefristet
Teilkonzern: Diehl Metall
) . . ) Start: ab sofort
+ Idealerweise bringen Sie praktische

Erfahrung in der Zusammenarbeit mit

Kunden, im technischen Vertrieb, Business

Development, Key Account Management

oder im Hinblick auf Markt- und
Wettbewerbsanalyse mit.

* Sie zeichnen sich durch Ihre
Kommunikationsstarke, sicheres Auftreten,
Kundenorientierung sowie Ihr technisches
Verstandnis aus.

* Ihre sehr guten Kenntnisse in den gangigen
MS-Office-Programmen, Ihre
Reisebereitschaft sowie Ihre
verhandlungssicheren Englischkenntnisse
runden Ihr Profil ab.

Das sind Ihre moéglichen Vorteile:
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Mach bei Diehl, was dir wichtig ist.
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