
Das sind Ihre Aufgaben:

Sie betreuen und beraten bestehende
Kunden im Geschäftsfeld HVAC/R und
übernehmen die Verhandlungsführung im
Bestandsgeschäft sowie in der Akquise von
Neugeschäft.

•

Sie entwickeln das Geschäftsfeld ständig
weiter in dem Sie bestehende Kunden
strategisch und profitabel ausbauen und
Neukunden zielgerichtet gewinnen.

•

Marktanalysen des Umfelds bis hin zum
Endverbraucher und eine strategische
Planung bilden das Fundament Ihrer
Aktivitäten.

•

Sie sind das Gesicht hin zum Kunden und
koordinieren einen reibungslosen Verlauf
der Kundenprojekte als zentraler
Ansprechpartner für interne und externe
Belange.

•

Sie haben Teil an der Weiterentwicklung des
Produkt- und Lösungsportfolios für das
Gebiet HVAC/R.

•

Das bringen Sie mit:

Sie verfügen über ein erfolgreich
abgeschlossenes Studium im Bereich
Elektrotechnik, Wirtschaftsigenieurwesen
oder eine vergleichbare Qualifikation.

•

Sie verfügen idealerweise über mehrjährige
Vertriebserfahrung mit Großkunden im
technischen Umfeld oder
bringen als ambitionierter Absolvent (m/w/
d) die Fähigkeit mit, sich schnell in den
Bereich einzuarbeiten.

•

Sie besitzen fundierte Kenntnisse der
Elektronikbranche / HVAC/R-Branche.

•

Ihre starke Kommunikationsfähigkeit
zeichnet Sie aus.

•

Sie verfügen über verhandlungssichere
Englischkenntnisse.

•

Standort:

Einstiegslevel:

Arbeitsmodus:

Arbeitszeit:

Arbeitsverhältnis:

Teilkonzern:

Start:

Wangen im Allgäu

Direkteinstieg - Mit
Berufserfahrung

Hybrides Arbeiten

Voll- und Teilzeit möglich

unbefristet

Diehl Controls

ab sofort

Flexible Arbeit-
szeiten 

Onboarding-Pro-
gramm 

Familienun-
ternehmen 

Kantine 

Key Account Manager (m/w/d) HVAC/R

Gerne können Sie sich per E-Mail, postalisch oder über unser Online-Formular bewerben. Bitte beachten Sie die Datenschutzerklärung.
Bewerber (m/w/d) mit einer Schwerbehinderung werden bei gleicher Eignung bevorzugt behandelt. Sollten Sie das wünschen, geben Sie bitte
dazu – auf freiwilliger Basis – Ihren SB-Status bei Ihrer Bewerbung an.

Das sind Ihre möglichen Vorteile:

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/


Diehl AKO Stiftung & Co. KG
Charlotte Moll
+49 (7522) 73 495

Mach bei Diehl, was dir wichtig ist.

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/
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