
Das sind Ihre Aufgaben:

Sie stellen Kontakte zu internationalen
Kunden im Bereich Luftverteidigung her und
pflegen bzw. vertiefen diese.

•

Dabei führen Sie vor Ort detaillierte
Produktpräsentationen und Workshops mit
den Beschaffungsorganisationen und
Streitkräften der potenziellen
Kundennationen durch.

•

Anschließend bleiben Sie mit den beteiligten
Akteuren in Kontakt und führen regelmäßig
Fortschrittsgespräche.

•

Sie erstellen zudem Markt- und
Wettbewerbsanalysen sowie
kundenspezifische Vertriebsstrategien.

•

Die federführende Erstellung von
Angebotsdokumenten und die
Beantwortung von Kundenanfragen runden
Ihr vielseitiges Aufgabenspektrum ab.

•

Das bringen Sie mit:

Ihr abgeschlossenes
Wirtschaftsingenieurstudium oder ein
Ingenieurstudium mit
betriebswirtschaftlicher Zusatzqualifikation
bildet die ideale Voraussetzung für diese
Position.

•

Sie haben mehrjährige Erfahrung beim
Einsatz von Luftverteidigungssystemen,
gerne als Offizier des
Flugabwehrraketendienstes oder der
Marine.

•

Ihre Englischkenntnisse sind
verhandlungssicher in Wort und Schrift;
Kenntnisse einer weiteren Fremdsprache
sind von Vorteil.

•

Die Bereitschaft zu Dienstreisen – häufig ins
Ausland – rundet Ihr Profil ab.

•

Standort:

Einstiegslevel:

Arbeitszeit:

Arbeitsverhältnis:

Teilkonzern:

Start:

Überlingen am Bodensee

Direkteinstieg - Mit
Berufserfahrung

Vollzeit

unbefristet

Diehl Defence

ab sofort

Berufliche & per-
sönliche Weiteren-
twicklung 

Flexible Arbeit-
szeiten 

Familienun-
ternehmen 

Interne Weiterbil-
dungsprogramme 

Betriebliches
Gesundheitsman-
agement 

Vertriebsingenieur / Salesmanager (m/w/d) technischer
Produktvertrieb Ground Based Air Defense

Hinweis: Bewerber (m/w/d) mit einer Schwerbehinderung werden bei gleicher Eignung bevorzugt behandelt. Sollten Sie das wünschen, geben
Sie bitte dazu – auf freiwilliger Basis – Ihren SB-Status bei Ihrer Bewerbung an.

Das sind Ihre möglichen Vorteile:

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/


Diehl Defence GmbH & Co. KG
Sarah Stengele-Prüser
Tel.: +49 7551 89-2301

Mach bei Diehl, was dir wichtig ist.

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/
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