
Das sind Ihre Aufgaben:

Sie entwickeln Business Development-
Strategien, die die Ziele der
Unternehmensstrategie von Diehl Controls
im Produktbereich Drives unterstützen, und
setzen diese um

•

Zu Ihren Aufgaben gehört der Aufbau eines
effektiven internen und externen
Stakeholdermanagements (einschließlich
potenzieller Kunden und Partner), um die
Business Development-Aktivitäten zu
optimieren

•

Zur Erreichung der vereinbarten Umsatz-
und Rentabilitätsziele erschließen Sie neue
Kunden, übernehmen das
Leadmanagement und die Akquisition sowie
Monitoring und Reporting

•

Sie sind verantwortlich für die Ausarbeitung
und Überprüfung von Geschäftskonditionen
und Verträgen. Durch Ihre Beteiligung an
Roadmaps, Geschäftsmodellen und
Marketingstrategien tragen Sie aktiv zur
Wettbewerbsfähigkeit in den Zielmärkten
bei

•

Das bringen Sie mit:

Sie verfügen über ein abgeschlossenes
Ingenieur-Studium idealerweise mit dem
Schwerpunkt Elektrotechnik oder eine
vergleichbare Qualifikation

•

Sie können auf mehrjährige
Berufserfahrung im Bereich Business
Development zurückblicken und verfügen
über ein umfassendes Netzwerk im
Wärmepumpenherstellermarkt,
idealerweise im Wechselrichtergeschäft

•

Durch ein hohes Maß an
Durchsetzungsvermögen sowie
ausgeprägte Verhandlungssicherheit und
exzellente Kommunikationsfähigkeiten
zeichnen Sie sich aus

•

Ihre analytischen Fähigkeiten und Ihre
Kompetenz im Relationshipmanagement
ergänzen Ihr Profil

•

Sie beherrschen die Kommunikation sowohl
auf Deutsch als auch auf Englisch
verhandlungssicher

•

Standort:

Einstiegslevel:

Arbeitsmodus:

Arbeitszeit:

Arbeitsverhältnis:

Teilkonzern:

Start:

Wangen im Allgäu

Direkteinstieg - Mit
Berufserfahrung

Hybrides Arbeiten

Vollzeit, auch Teilzeit möglich

unbefristet

Diehl Controls

ab sofort

Flexible Arbeit-
szeiten 

Familienun-
ternehmen 

Homeoffice Kantine 

Business Development Manager (m/w/d)

Bewerbungen schwerbehinderter Bewerber (m/w/d) werden bei gleicher Eignung bevorzugt behandelt. Sollten Sie das wünschen, geben Sie
bitte dazu - auf freiwilliger Basis - Ihren SB-Status bei Ihrer Bewerbung an.

Das sind Ihre möglichen Vorteile:

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/


Diehl AKO Stiftung & Co. KG
Carina Jobke
Tel.: +49 7522 73-104

Mach bei Diehl, was dir wichtig ist.

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/
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