
Das sind Ihre Aufgaben:

Sie identifizieren Marktpotenziale und
verantworten den Ausbau unseres Geschäfts in
bestehenden und neuen, internationalen
Marktsegmenten.

•

Dabei sind Sie der erste Ansprechpartner für
unsere Kunden – vom Erstkontakt über die
Mitwirkung bei Vertragsverhandlungen bis zur
Einführung und Inbetriebnahme und darüber
hinaus in der Nutzungsphase der Produkte.

•

In dieser Funktion nehmen Sie an nationalen
und internationalen Messen, Tagungen und
Vorträgen teil und garantieren so den Auf- und
Ausbau eines nachhaltigen
Beziehungsnetzwerks.

•

Sie erstellen zudem Markt- und
Wettbewerbsanalysen sowie kundenspezifische
Vertriebsstrategien.

•

Die technische und wirtschaftliche Analyse und
Bewertung von Kundenanfragen sowie die
Gewährleistung einer reibungslosen
Bearbeitung von Anfragen und
Angebotsaufforderungen runden Ihr vielseitiges
Aufgabenspektrum ab.

•

Das bringen Sie mit:

Ihr abgeschlossenes Studium mit technischem
Schwerpunkt sowie Ihre mehrjährige
Vertriebserfahrung im internationalen Vertrieb
erklärungsbedürftiger Güter bilden die ideale
Voraussetzung für diese Position.

•

Als Offizier bei der Marine waren Sie im
nautischen Dienst auf Booten oder Schiffen der
Marine eingesetzt.

•

Darüber hinaus übernehmen Sie gerne
Verantwortung, arbeiten analytisch und
strukturiert und bringen idealerweise erste
Erfahrung in der industriellen Zusammenarbeit
mit dem BAAINBw mit.

•

Die Bereitschaft zu Dienstreisen – häufig ins
Ausland – gepaart mit verhandlungssicheren
Englischkenntnisse, einem ausgeprägten
technischen Verständnis sowie
Durchsetzungsvermögen und
Kommunikationsstärke runden Ihr Profil ab.

•

Standort:

Einstiegslevel:

Arbeitszeit:

Arbeitsverhältnis:

Teilkonzern:

Start:

Überlingen am Bodensee

Direkteinstieg - Mit Berufserfahrung

Vollzeit

unbefristet

Diehl Defence

ab sofort

Marketing Manager (m/w/d) Marinesysteme

Wir freuen uns über Ihre Bewerbung unter Angabe der Kennziffer Ü 1774. Hinweis: Bewerber (m/w/d) mit einer Schwerbehinderung werden bei gleicher
Eignung bevorzugt behandelt. Sollten Sie das wünschen, geben Sie bitte dazu – auf freiwilliger Basis – Ihren SB-Status bei Ihrer Bewerbung an.

makeitworkatdiehl.com

https://makeitworkatdiehl.com/


Diehl Defence GmbH & Co. KG
Sarah Stengele-Prüser
Tel. +49 7551 89 -2301

Berufliche & persön-
liche Weiterentwick-
lung 

Flexible Arbeitszeit-
en 

Familienun-
ternehmen 

Interne Weiterbil-
dungsprogramme 

Betriebliches
Gesundheitsman-
agement 

Das sind Ihre möglichen Vorteile:

Mach bei Diehl, was dir wichtig ist.
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